Ihre Vorteile im
Network Marketing

» ihr eigenes Geschift = geringes Risiko
= geringes Startkapital  * Residualeinkommen
{Dauereinkommen

= geringe Fixkosten
= finanzielle Freiheit)

Dies sind die wichtigsten Vorteile, darliber hinaus gibt
es noch eine Reihe weiterer interassanter Aspekte:

* Chance flr jeden, sich selbstandig zu machen

* unbegrenztes Wachstum

* weltweite Ausdehnung maglich

* Persdnlichkeitsbildung

= zus#tzliches finanzielles Standbein (= Sicherheit)
* flexible Arbeitszeit (ganztags oder Teilzeit mbglich)
* keine saisonalen Beschrankungen

= keine Altersbegrenzung
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Ein Tipp zum Schluss:

Vartrauan Sie nicht auf .gutgemsinte” Ratschiage
Anderer! Informieren Sie sich an der richtigen
Stelle; lhrem Vertreter in der Wirtschaftskammer
oder giner Person, die Network Marketing bersits
erfolgreich betreibt!

Fir den Inhalt verantwortlich:
Fomm.Rat Roman Buttura, Wirtschaftskammer Wien, Landesgramium
des Direktvertrisbs, 1041 Wien, Schwarzenhergplatz 14

Keomm.Bat Walter Stummaer, Wirtschaftskammer Misdertisterreich,
Landesgramium das Direktvertriehs, 1010 Wisn, Hereng, 10

Anton Fuchs, Winschaftskammer Burgenland, Landesgremium des
Direktvartriebz, 7000 Eisenstadl, Robert Graf-Platz 1
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Landesgremiums Direktvertrieb
der Wirtschaftskammer Wien,
Niederosterreich, Burgenland
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Was ist Network Marketing?

Metwork Marketing ist eine Form des Direktvertriebs:
Es ist der Aufbau eines Umsatz-Netzwerkes, lber das
der Ein- und Verkauf von Waren und Dienstleistungen
erfolgt.

Ein Networkpartner beginnt zumeist damit, dass er sein
eigenes Unternehmen aufbaut und davon ausgehend
eine ganze Reihe von
Geschaftspartnern
fordert, &hnlich wie ein
Franchise-Geber.

Im Gegensatz zum
Franchising, bei dem
nur ein Konzern Filia-
len griindet, kann im
Network Marketing jeder Unternehmer eigenstandig
weitere Network-Unternehmen griinden - allerdings mit
geringeram Kapitaleinsatz!

Die Aufgabe der Networkpariner besteht darin, diese
Vernetzung zu organisieren. An den Umsétzen, dig in
diesem Filial-Metz erwirtschaftet werden, sind die
Networkpartner beteiligt (Umsatzbaoni).

Ein weiteres Merkmal von Network Marketing besteht
darin, durch internationale Aktivitdten ein grenziiber-
schreitendes Geschaft aufzubauen. Vor allem inner-
halb Europas reprasen-
tiert Network Marketing
eines der besten Beispie-
le, wie man den einheitli-
chen Marktplatz Europa
nutzen kann,

Eine Studie von Prof. Dr.
Michael Zacharias von
der Fachhochschule Worms hat 1996 ergeben, dass der
Umsatz der Network Marketing-Unternehmen in
Deutschland noch sehr gering ist (ca. 600 Mio. DM pro
Jahr), aber ein rasantes Wachstum aufweist.

Innerhalb der letzten 5 Jahre erhihte sich der Umsatz
der Network Marketing-Unternehmen um GOber 40 %.

Aus anderen Landern werden ebenfalls enorme Erfolge
berichtet.

In Europa steckt Network Marketing noch in den Kin-
derschuhen. Derzeit werden schatzungsweise erst
0,7 % des Handels Uber Network Marketing abgewi-
ckelt. Fir die Zukunft birgt dieser Vertriebsweg daher
ein enormes Wachstumspotential.

~ Unterschied zur
traditionellen Selbstandigkeit

( Tradiiton el Network Marketing

Selbstandigkeit

hohe Investitionskostan

geringes Startkapital

grofes Risiko qaringes Risiko
hohe Lagerkosten keine Lagerkosten
teurs Werbekosten kelns Warbekosten

monatliche Miste u, laufends K. | minimale laufende Kosten
groBer Zeiteinsatz geringerer Zaitainzatz
beschrankte Einkommensmog- | unbeschrinkle Einkommens-
lichkeitan {durch Ladenanzahl) | mdglichkestan

lingaras Einkommen {Tausch; Residualeinkommen
Zait-Gald) {=dauermaftes Einkommen|
Gebietsbeschrankung Keine Gebietsbeschrankung
Ahnangigkeit von Saison und konjunkturunathangig
Wirtschattslags

Unterschied zum
Franchising

Vorteile des j
Metwork Marketing
= kaine Franchize-Geblhren
» geringes Eigenkapitalrizsiko
| = arprobtes Konzept * kigine Gebistsbeschrankungan
« grprobte Einschulungs * qaringe Fixkosten
systemea « vom Ertrag ist kein Prozentsatz

an den Franchise-Geber zu
entrichten

Ahnlichkeiten

* rasches Wachstum
« grprobte Produkie

Welchen Trends entspricht
Network Marketing?

1. Selbstandigkeit

Gemah einer Studie des Marktforschungsinstituts Fes-
sel-GFK wiren 30 % aller Osterreicher gerne selbstan-
dig. Die Griinde sind hauptséchlich, sein eigener Herr
zu sein und sich die Zeit besser einteilen zu kdnnen,
Dagegen spricht aber flr die meisten Befragten das
groBe Risiko, das fehlende Anfangskapital und die
mangelnde Qualifikation. Network Marketing bietet
alle Vorteile der Selbstandigkeit, schliesst aber die
Haupthindernisse (Anfangskapital, Risiko und man-
gelnde Qualifikation) aus.

2. Arbeiten von zu Hause aus

Network Marketing ist ¢in sogenanntes ,home-based-
business". Der Vertriebhspartner bendtigt kein eige-
nes Firmengeb&ude, sondern lediglich einen Schreib-
tisch und ein Telefon. Und er teilt sich selbst ein, wann
und wie lange er arbeiten michte.

3. Globalisierung

Was fiir viele bedrohlich erscheint, ist fir andere eine
Riesenchance. Aber egal, ob wir s waollen oder nicht,
die Globalisierung der Wirtschaft findet statt. In fast
keiner anderen Branche kdnnen Sie die Vorteile
dieses Trends derart gut fiir sich nutzen, wie im
MNetwork Marketing.

4. Handel im Internet (E-Commerce; E-Networking)
Direktvertrisbsunternehmen verfiigen in der Regel Ober
eine ausgezeichnete Logistik. Viele Network Marke-
ting-Unternehmen bieten ihren Vertriebspartnern die
Moglichkeit, mit geringstmaglichem finanziellen Auf-
wand Uber ein sigenes Online-Geschaft zu verflgen.
Gerade der Verknipfung von Internet (=high tech) und
Metwork Marketing (=high touch) zu E-Networking
wird fur die kommenden Jahre gin enormes Wachs-
tum vorhergesagt.



